Portal W-A.pl o architekturze, design i budownictwie -
- od 2002 roku jeden z lideréw tej branzy

W-A.pl to portal informacyjny dotyczacy sektora architektury, design’u oraz budownictwa i
od 2002 roku jest jednym z lideréw na rynku dedykowanym.

Skad wziat si¢ pomyst na ten biznes?

Idea W-A.pl to pomyst mtodych architektéw. Przedsiewziecie powstato na przetomie lat
2001/2002 w odpowiedzi na utworzong nisze w tym sektorze.

Jaki jest model biznesowy przedsiewziecia?

Model biznesowy zaktada dwa piony przychodu. Mianowicie prowadzenie dziatu
informacyjnego oraz dziat e-commerce czyli gotowa ksiegarnia internetowa.

Dlaczego warto zainwestowaé w ten wiasnie biznes?

W-A.pl nalezy do grupy najlepszych portali branzy architektury, design’u i budownictwa w
Polsce. Ma bardzo szeroki zasieg odbiorcow. Portal stwarza dla nowego wiasciciela wiele
mozliwosci w zakresie prowadzenia strony i pozyskiwania nowych klientéw. Ze wzgledu na
ugruntowang pozycje marki na rynku oraz wspotprace z najwazniejszymi organizacjami
branzowymi w kraju, dziatania te majg szanse spotkac sie z sukcesem.

Trzy mozliwosci inwestycji
Wiasciciel przewiduje trzy mozliwosci sprzedazy Portalu W-A.pl

1. Portal Internetowy W-A.pl (www.w-a.pl)

Oferta sktada sie z portalu internetowego z ponad 10 letnig bazg danych archiwalnych,
domenami i prawami do portalu, logotypu, list kontaktowych, aktywnych umoéw oraz innych
niezbednych elementoéw tj. forum internetowego, profili w mediach spotecznosciowych czy
domeny internetowe;j.

cena zakupu 110 000 zf

2. Portal Internetowy W-A.pl (www.w-a.pl) wraz z Ksiegarnig Internetowg W-A.pl
(alejahandlowa.eu)

Oferta sktada sie ze sktadnikéw pkt 1 wraz z ksiegarnig interntowg z rozbudowang bazg
danych dotyczacych produktéw, zakupow oraz klientéw.

cena zakupu 145 000 zt

3. Portal Internetowy W-A.pl (www.w-a.pl) wraz z Ksiegarnia Internetowa W-A.pl
(alejahandlowa.eu) wraz z zatowarowaniem ksiegarni

Oferta sktada sie ze sktadnikéw pkt 1 i 2 wraz z zatowarowaniem na kwote netto hurtowg
ok. 45 000 z

cena zakupu 190 000 zt

Kto powinien zosta¢ nowym wilascicielem?

Nie ma zadnych uwarunkowan i przeciwskazan jesli chodzi o profil nowego wiasciciela.
Moze nim zostac¢ osoba prywatna lub firma. Biznes moze by¢ kontynuowany samodzielnie
lub wtgczony do wiekszej grupy medialne;j.

Statystyki:
Miesiecznie unikalni: 7-10 tysiecy
Maksymalnie unikalni: 13 tysiecy



Sezonowos¢: Portal nie cechuje sie sezonowoscig. W wakacje notuje sie zazwyczaj
spadek oglgdalnosci. Jesli chodzi o handel, sprzedaz zawsze wzrasta w drugim potroczu.
Aktualnie dochdd z reklam bez prowadzenia dziatalnosci daje dochéd minimum 10 000 zt -
15 000 zt rocznie, bez prowadzonej rozbudowy portalu o wizytéwki (jest na to
zapotrzebowania), bazy danych firm (rowniez jest na to zapotrzebowanie) i szerokie
poszukiwanie reklamodawcow. Portal wymaga wprowadzenia pewnej ilosci elementéw
(wspomniane bazy danych firm, wizytowki producentow itd.), ktére dadzg state dochody
dla przysztego witasciciela.

Powéd sprzedazy?: Powodem sprzedazy jest przebranzowienie wtasciciela na nowy
biznes handlowy. Obecny wiasciciel pozostaje w dyspozycji oséb zainteresowanych ofertg
w kontekscie wszelkich informacji dodatkowych.

ceny netto



